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 Harvey S. Perloff, Edgar S. Dunn, Jr., Eric E. Lampard, Richard F. Muth,
 Regions, Resources, and Economic Growth. Resources for the Future, Inc.,
 Johns Hopkins Press, Baltimore, 1960, 716 pp.

 Los autores se curan en salud, al iniciar
 su importante trabajo, afirmando que a
 pesar de que los Estados Unidos han
 experimentado "una tasa creciente y con
 tinuada de desarrollo economico", algu
 nas regiones del pais han crecido con
 mucha mayor rapidez que otras, atra
 yendo poblaci6n y capitales... lo que
 ha hecho posible que disfruten de nive
 les de vida crecientes, en tanto que otras
 parecen situarse en diversos grados de
 estancamiento y de relativo atraso.

 Casi todas las poblaciones, sin embar
 go, estin tratando de mejorar su econo
 mia, como lo atestiguan las 14 mil agen
 das de "desarrollo regional" que existen
 en los Estados Unidos, afirman los auto
 res. Gran parte de los esfuerzos locales
 para atraer a la industria y elevar los
 niveles de ingresos se han dirigido en
 forma inconveniente, y tendran pocas
 ventajas en el futuro, a menos que se
 basen en el firme etitendimiento de las
 fuerzas que estin en juego y en los prin
 cipios de su interaction. Asi, pues, el
 libro de referenda es un paso para en
 tender las causas y los patrones del cre
 cimiento econ6mico regional, con espe
 cial atencion al papel que desempenan
 en el los recursos naturales. En verdad,
 el trabajo contribuye al conocimiento ne
 cesario para llevar a cabo una politica
 sabia que conduzca a la planeacion eco
 n6mica regional de los recursos y del
 desarrollo. El metodo empleado por los
 autores servira como una guia a las per
 sonas interesadas en el estudio de los
 problemas economicos regionales, de la
 geografia economica, y de la planeaci6n
 (debe recordarse que Perloff fue el padre
 del sistema de programacion que se sigue
 en Puerto Rico, y que por ello su expe
 riencia para tratar estos problemas es
 de gran importancia). Para los autores,
 el desarrollo regional de los Estados Uni
 dos puede simbolizarse, en las d6cadas

 recientes, observando los cambios de do
 micilio de los equipos de base ball: el
 movimiento de los Bravos, de Boston a
 Milwaukee, y el de los Dodgers y los
 Gigantes a la costa occidental: particu
 larmente el rapido desarrollo industrial
 del occidente en comparacion con otras
 regiones de Estados Unidos. Aunque los
 cambios regionales no han sido siempre
 dramaticos, tienen cierta continuidad y
 desempenan un importante papel en la
 forma de vida y prosperidad de las fa
 milias.

 A su vez, afirman los autores ?aun
 que ello no sea sino una mera repeti
 ci6n? el diferente crecimiento influye
 en forma determinante sobre el desarrollo

 y empleo de los recursos naturales, lo
 que a su vez tiene una influencia deci
 siva sobre los m6dulos de crecimiento.
 (Para entender las complicadas interrela
 ciones supuestas es necesario estudiar los
 recursos naturales y actividades economi
 cas ?la agricultura, ganaderia, pesca y
 mineria, asi como la elaboraci6n de sus
 productos? dentro de la amplia estruc
 tura nacional del desarrollo economico.)

 El libro de Perloff pretende seguir este
 camino.

 Ademas, fue elaborado con dos pro
 positos que podrian resumirse como sigue:
 a) con el objetivo de ofrecer information
 y arrojar luz que pudieran ser de valor a
 los grupos publicos y privados relaciona
 dos con los diversos aspectos del des
 arrollo y estancamiento econ6micos, asi
 como con los recursos naturales (fue pa
 trocinado por Resources for the Future
 Inc.,) teniendo en cuenta ?afirma Per
 loff? que este es un campo que se ha
 desenvuelto con suma rapidez: mas de
 10 mil agencias publicas y privadas se
 ocupan actualmente en los Estados de
 los problemas del desarrollo regional, y
 se hace cada dia mas evidente que los
 esfuerzos para atraer a la industria y ele
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 var los niveles de vida solo puede tener
 6xito si las politicas a seguir tienen como
 base el s61ido conocimiento de los re
 querimientos de la industria y de sus pro
 pios impactos. b) Con el prop6sito de
 ofrecer una estructura metodol6gica y
 conceptual que sirva como guia para su
 propia investigaci6n sobre los recursos y
 regiones que sean de actualidad para los
 estudiosos del desarrollo econ6mico regio
 nal y la planeaci6n, a pesar de que el
 libro se limite exclusivamente a los Esta
 dos Unidos (no obstante creemos que la
 metodologia y los problemas conceptua
 les supuestos para el entendimiento de las
 fuerzas subyacentes en operaci6n tienen
 una importancia que supera ese limite).

 El enfoque seguido descansa en varios
 supuestos:

 a) En el supuesto de que el desarrollo
 econ6mico regional esti sujeto a una
 constelaci6n de fuerzas socioecon6micas
 que comprenden los aspectos del bien
 estar del crecimiento. (Se presta aten
 ci6n a estos elementos en la Parte V, en
 tanto que la III y IV se ocupan princi
 palmente de la descripci6n y analisis de
 los cambios regionales.)

 b) En el supuesto de que el creci
 miento econ6mico es un proceso en evo
 luci6n cuyas posibilidades futuras estin
 influidas en gran medida por las decisio
 nes pasadas: tamano de los mercados,
 localizaci6n de fuentes de insumo, eco
 nomia de la depreciaci6n del capital, etc.
 (por ello, el estudio pretende comprender
 los patrones pasados de desarrollo como
 un fundamento necesario para entender
 los diferentes niveles de vida del presente
 y las tasas diferentes de expansion eco
 n6mica).

 c) Que los elementos "criticos" en los
 patrones cambiantes de desarrollo eco
 n6mico regional dependen de la locali
 zaci6n y de las divisiones de producci6n
 de las empresas que alimentan los insu
 mos y los requerimientos del mercado de
 las principales industrias. (Por ello, el
 trabajo emprende la enorme tarea de
 estudiar cada uno de los requerimientos
 claves de las principales industrias.)

 El libro se divide en cinco partes. En
 la primera ?en nuestro concepto una
 de las mas interesantes aunque no se Ueve
 el razonamiento hasta sus ultimas conse
 cuencias? presenta la historia del des
 arrollo economico regional de los Estados
 Unidos a partir de 1870; con mayor de
 talle se estudia el periodo 1939-54, como
 antecedente para el anilisis, de los fac
 tores que subyacen para explicar los dife
 rentes grados de desarrollo. La segunda
 parte estudia las "teorias" del crecimien
 to y la estructura conceptual y metodo
 16gica empleada en el trabajo. La ter
 cera analiza la evoluci6n de la "economia
 subnacional" a partir del siglo xix, de
 tallando los cambios observados en la
 distribuci6n de la poblaci6n, el ingreso,
 las actividades que ocupan recursos natu
 rales y otras actividades de 1870 a 1950.
 La cuarta parte del libro se refiere a las
 fuerzas que ocasionaron los cambios y
 el impacto de 6stos sobre los diferentes
 grados de desarrollo. Finalmente, la
 quinta, se dedica al estudio de las prin
 cipales causas de las diferencias de des
 arrollo econ6mico regional tomando como
 base los niveles de ingreso per capita y
 las tasas de crecimiento del ingreso per
 capita.

 Brevemente, las afirmaciones mis sig
 nificativas del libro podrian resumirse de
 la siguiente manera:

 1. La expansi6n econ6mica esti aso
 ciada por lo general con tasas relativa
 mente altas de la ocupacion en las ma
 nufactures y en los servicios. Siendo asi,
 el crecimiento del ingreso y de la pobla
 cion ha estado asociado en forma general
 con la declinaci6n en la importancia re
 lativa de la ocupaci6n en la agricultura,
 tanto por lo que se refiere a todo el
 pais como a los Estados. No obstante,
 ha existido poca relaci6n entre los dife
 rentes cambios, por Estados, en el ingreso
 total y la poblaci6n y la relativa impor
 tancia cambiante de las diferentes in
 dustrias.

 2. Las industrias en crecimiento influ
 yen favorablemente, aumentando el vo
 lumen de actividades de la regi6n; pero
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 una regi6n puede crecer posesionandose
 de una portion cada vez mas grande del
 crecimiento lento de las industrias. (Al
 gunas regiones pueden crecer aun si se
 especializan en actividades como la agri
 cultura y la mineria que pueden mostrar
 una tendencia declinante.)

 3. Ciertas actividades conducen en me
 jor forma que otras al desarrollo econ6

 mico regional; pero no todas las regiones
 tienen las ventajas relativas para atraer ese
 tipo de industrias; muchas s61o podrian
 crecer lentamente sobre la base de indus
 trias que no tienen ventajas especiales.

 4. El crecimiento de las industrias de
 exportaci6n dentro de la regi6n influye
 decisivamente en la expansi6n del volu
 men de actividades econ6micas. No obs
 tante, el efecto multiplicador varia en
 gran medida en industrias diferentes y
 la expansi6n de las industrias residencia
 les y de los servicios no estdn relaciona
 dos directamente con el crecimiento de
 las exportaciones. El crecimiento de esas
 industrias es un factor de importancia
 para el distinto nivel de desarrollo entre
 las regiones.

 5. Se requiere una alta relation capi
 tal-mano de obra para obtener altos
 niveles de salarios dentro de una regi6n
 determinada; pero este hecho no parece
 ser una raz6n inherente que explique por
 qu6 una industria no puede incrementar
 la relaci6n cuando los ajustes en los pre
 cios relativos conducen a tal aumento.
 Asi, por ejemplo, cierto tipo de activi
 dades ha tenido grandes y rapidos incre
 mentos de productividad y las regiones

 en que se localizan disfrutan de altos
 niveles de ingreso per capita.

 6. No puede esperarse que todas y
 cada una de las regiones del pais expe
 rimenten incrementos rapidos en el volu
 men de actividades econ6micas y en la
 poblaci6n; pero cada regi6n puede espe
 rar un nivel alto y creciente de ingreso
 per capita (en tan to el producto y la pro
 ductividad de la nation aumenten) si
 esta dispuesta a hacer frente a la nece
 sidad de una relativa "evacuation" cuan
 do la situaci6n general con respecto a
 las ventajas relativas entre las regiones
 precise esta necesidad.

 7. Todas las regiones de los Estados
 Unidos estan sujetas a las influencias de
 la economia nacional. Ciertas industrias
 encontraran mas atractivas unas regiones
 que otras, dados sus requerimientos espe
 ciales; como estos requerimientos cam
 bian a travel del tiempo, los cambios de
 la industria son una caracteristica inte
 gral de una economia dinamica y basica
 mente rational. Asi, pues, algunas regio
 nes econ6micas siempre se expandirin
 con mayor rapidez que otras ?esencial
 mente sobre la base de sus ventajas com
 parativas relativas; no obstante, a pesar
 de que no todas las regiones pueden es
 perar un crecimiento semejante, cada
 una puede aspirar a obtener un nivel de
 vida general no muy alejado del nivel
 de vida de la naci6n considerada en su
 conjunto. La politica tanto en el nivel
 nacional como local, debe dirigirse para
 lograr ese objetivo.  O. S. M.

 Robert W. Campbell, Soviet Economic Power. Its Organization, Growth, and
 Challenge. The Riverside Press Cambridge, Harvard University, 1960, 209 pp.

 Este interesante libro esta prologado por
 el editor ?Carl Kaysen, de la Universi
 dad de Harvard? y vale la pena referirse
 a 61, antes de resenar el estudio.

 Afirma el editor: "Ningun otro pais en
 el mundo tiene mds interns en la actua
 lidad, para los norteamericanos, como la
 Union Sovi6tica" .. .Ese interns es el re
 sultado de dos hechos: del convencimien

 to de lo que acontece en la Uni6n So
 vi&ica afecta directa y profundamente a
 los Estados Unidos y de que la "Uni6n
 Sovi6tica es todavia un pais extraiio al
 que no hemos 'comprendido'." Aunque
 existe un gran niimero de libros sobre el
 tema, algunos son demasiado t6cnicos, y
 otros tienden a popularizar un aspecto
 particular de la "amenaza" econ6mica so
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 vietica. Ademas, afirma Kaysen, no exis
 tia sino hasta ahora en que aparece el
 libro de Campbell, un balance completo
 y accesible que explicara que son las ins
 tituciones economicas sovieticas y el tra
 bajo que estin realizando.

 El libro de Campbell ?escrito dentro
 de los patrones del American way of
 life? puede resumirse como sigue:

 a) Al principio, trata de situar breve
 mente la economia sovietica actual pre
 sentando los antecedentes hist6ricos, para
 concluir que el objetivo central ha sido
 siempre el desarrollo econ6mico. Camp
 bell trata de juzgar la forma en que el
 sistema trabaja para alcanzar sus objeti
 vos en el campo del crecimiento y des
 pues en tirminos de su eficiencia.

 b) Mas tarde estudia la forma en que
 trabaja la maquinaria planeadora en los
 aspectos de coordinaci6n y asignaci6n
 de recursos, "careciendo de un sistema de
 precios, mercados, e incentivos de activi
 dades" y descubre los incentivos econ6
 micos y politicos que permiten que los
 sovi6ticos desempenan su trabajo en to
 dos los niveles del sistema.

 c) En los liltimos tres capitulos exa
 mina las bases para el desarrollo conti
 nuado del sistema: "la maquinaria sovie
 tica que dirige el uso de los recursos en
 interns del Estado", las fuentes del pro
 greso tecnol6gico sovietico en el sistema
 educativo y el lugar que ocupa la ciencia.
 Finalmente, hace una evaluation de las
 perspectivas existentes para que continue
 la "veloz tasa de crecimiento observada
 en fechas recientes". En verdad, se trata
 de un libro que contribuira a una mas
 amplia comprensi6n de lo que es la Union
 Sovi6tica, a pesar de ciertos juicios teme
 rarios expresados por el autor en todos y
 cada uno de los capitulos que lo forman.

 Para Campbell, el panorama de la eco
 nomia sovietica que tiene la opini6n nor
 teamericana esti lleno de contradicciones.
 Por una parte, afirma, tenemos desde
 hace tiempo la convicci6n de que se tra
 ta de un sistema economico ineficiente:
 los errores de los bur6cratas que dirigen
 (o que dirigen mal) la economia sovi6

 tica es fuente de temas jocosos para los
 periodistas y caricaturistas de los Esta
 dos Unidos. Nos mueve a risa comparat
 los niveles de producci6n de automoviles
 en los dos paises, olvidando que esto im
 plica que los soviiticos destinan mayores
 recursos a otros prop6sitos. Y hasta que
 los rusos colocaron en orbita su c61ebre
 sputnick, celebrabamos burlonamente los
 "logros" tecnol6gicos que afirmaban ha
 ber alcanzado. Estibamos convencidos
 de que la economia sovietica no podria
 ser suficientemente efectiva para rivalizar
 con la de los Estados Unidos en el campo
 econ6mico. Los hechos recientes, no obs
 tante ?continua Campbell?, han em
 pezado a preocuparnos. Los turistas nor
 teamericanos que visitan la URSS ob
 servan que los niveles de vida, aunque
 ciertamente inferiores a los de los Esta
 dos Unidos, no corresponden a los de los
 esclavos que esperaban encontrar; que el
 planeador sovi6tico, a pesar de ser un
 burocrata, tiene a menudo el espiritu del
 empresario; que el trabajador, aunque ex
 plotado por sus amos, trabaja con gran
 dedication; que a pesar de los errores de
 la planeacion, la producci6n aumenta a
 ritmo creciente.

 Resumiendo, Campbell caracteriza la
 economia sovietica como:

 a) "un totalitarismo esclavizado en la
 tarea de obtener un rapido crecimiento
 economico". Han creado una serie de
 instituciones que les permitira alcanzar
 ese objetivo. Aunque el sistema puede
 ser poco eficaz en algunos aspectos, ha
 permitido alcanzar la meta principal.

 h) Aunque la economia sovietica se
 encuentra rezagada en relation con la de
 los Estados Unidos en tirminos de pro
 duction total y de productividad de los
 recursos empleados, la aventaja en tir

 minos de tasas de crecimiento.
 c) Los rusos parecen estar embarcados

 en la tarea de obtener una mayor racio
 nalidad en los mecanismos de planeaci6n
 que les permita tomar mejores decisiones.
 Los logros se han alcanzado a travel de
 mitodos que no son repugnantes ?afir
 ma Campbell? y los planeadores pare
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 ladas; la leche de una production de 55
 millones de toneladas en 1957 a 100 mi
 llones de toneladas en 1965.
 Tambien se preven aumentos conside

 rables en la producci6n de remolacha, al
 godon, lana, etc. Si se logran alcanzar
 esas metas ?y no hay por que* dudarlo
 dados los antecedentes? la agricultura
 sovietica experimentara un crecimiento
 mayor al de los cuarenta anos anteriores
 al poder sovietico. El plan comprende
 impresionantes metas en la habitaci6n y
 se ha prometido que la jornada de tra
 bajo se reducird en 1962 de 8 a 7 horas.

 /) Un hecho sorprendente para el
 mundo capitalista es la posible escasez de
 mano de obra que se presentard en 1965,
 como resultado de las bajas tasas de na~
 talidad observadas en los anos de guerra.
 Esa escasez se superard asimilando un
 porcentaje mayor de la poblaci6n a la
 fuerza de trabajo.

 g) Se esperan grandes incrementos en
 la productividad como resultado del ade
 lanto tecnol6gico. Por ejemplo, se planea
 que como resultado de la introducci6n
 de nuevo equipo en la industria el^ctrica,
 el consumo de combustibles en la gene
 raci6n de energia declinard de 1.29 a 1.11
 libras de carb6n por kilovatio-hora. Esto
 significant un ahorro de 1 965 millones
 de toneladas de carb6n.

 h) Campbell se pregunta que* pasard
 en los Estados Unidos en 1965 en caso
 de que los rusos alcancen las metas fija
 das y afirma que todo dependerd de lo
 que acontezca en Norteam6rica durante
 el mismo periodo. Para 61, resulta impo
 sible predecir en que" medida crecerd la
 economia de los Estados Unidos; confia,
 sin embargo, en que a pesar de los gran
 des adelantos de la URSS, la economia
 de los Estados Unidos seguird siendo mds
 poderosa.

 i) En el largo plazo, el autor hace va
 rios supuestos. La production industrial
 sovietica representa actualmente el 45 %
 de la de los Estados Unidos; si se supone
 una tasa de crecimiento de 7 % anual de
 la industria sovietica, en tanto que la
 de los Estados Unidos aumenta en 4 %

 cen haber olvidado que el poder econo
 mico es solo un medio para lograr un
 fin; que el objetivo deberia ser la obten
 cion de la maxima satisfaction de los
 deseos de la poblaci6n.

 Aunque 6sta es una objeci6n valida al
 sistema ?continua el autor? no altera
 los hechos, medidos por otro criterio dis
 tinto. Este cuadro de su desarrollo es el
 que permite que la Union Sovietica sea
 capaz de convertirse en un serio compe
 tidor militar de los Estados Unidos de
 America; el que le permita ganar admira
 dores e imitadores entre los paises sub
 desarrollados. El nivel general de poderio
 econ6mico alcanzado por los sovi6ticos,
 ademds de los controles que los planea
 dores ejercen, permite al sistema, ahora
 o en un futuro cercano, competir y riva
 lizar en programas dentro de las regiones
 atrasadas.

 d) Con relaci6n a las perspectivas fu
 turas, Campbell puntualiza que es en
 este campo en donde los Estados Unidos
 deben actuar, ajustando sus actitudes y
 politicas. <rHay algo que podamos hacer

 ?se pregunta? para influir en su tasa
 de crecimiento, y existen medios que per
 mitan acelerar la de los Estados Unidos?
 El autor esta convencido de que el creci
 miento de la URSS mostrari en el futuro
 una tasa descendente, aunque existen
 ciertos factores de crecimiento ?como el
 progreso tecnol6gico? que impiden for
 marse un juicio contundente respecto a
 su crecimiento futuro.

 e) Al estudiar el plan de siete anos,
 Campbell trata de llegar a una respuesta
 analizando las metas fijadas. Su plan sep
 tenal prev6 un crecimiento industrial de
 8.6 % al ano en la producci6n industrial.
 Esto significa, afirma el autor, que en
 1965 la industria habrd crecido 80 %
 en comparaci6n con 1958. Las metas para
 la agricultura son impresionantes: un in
 cremento de 70 %. La producci6n de
 granos se incrementara de alrededor
 de 120 millones de toneladas en los anos
 recientes a alrededor de 175 millones de
 toneladas en 1965; la producci6n de car
 ne de 6 millones a 16 millones de tone
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 al ano, "la URSS nos alcanzara en el ter
 mino de tres d6cadas"; bajo el supuesto
 de tasa de crecimiento anual de 3 % en
 los Estados Unidos y 8 % en la Union
 Sovietica, solo seran necesarios 19 anos,
 afirma el autor.

 /) El producto nacional bruto de la
 URSS ha crecido con mucha mayor rapi
 dez que el de los Estados Unidos; en esta
 forma puede proyectarse una tasa de cre
 cimiento anual de 5 % al ano para la
 URSS frente a otra de 2 a 3 % para
 los Estados Unidos.

 k) Campbell termina afirmando que
 despues de la descripci6n de la economia
 sovietica y las implicaciones de la poli
 tica economica de los Estados Unidos

 para hacer frente a esa realidad, la con
 clusion final debe abandonarse a los lec
 tores. En su concepto, no hay mucho
 que los Estados Unidos puedan hacer para
 afectar la tasa de crecimiento de la URSS;
 su rapida expansi6n se origina en factores
 internos de su propio sistema. En su con
 cepto, si puede hacerse mucho dentro de
 los Estados Unidos para afectar favorable

 mente el crecimiento de su propia econo
 mia; pero el analisis de la politica Uevaria
 demasiado lejos. Y concluye afirmando
 que el reconocimiento de la seriedad en
 la rivalidad del sistema econ6mico sovieti
 co debiera fortalecer a los Estados Unidos
 para tomar las medidas mas adecuadas.

 O. S. M.

 Carl S. Shoup. The fiscal system of the federal District of Venezuela. A report.
 Caracas, Nueva York. 1960, 162 pp.

 En El Trimestre Econ6mico, nume
 ro 107, correspondiente a julio-septiembre
 de 1960, afirmamos que "es reconfortante
 saber que las autoridades de Venezuela
 se preocupan por la revision del sistema
 fiscal del pais y que los Gobiernos de La
 tinoamerica debieran seguir ese ejemplo
 como paso necesario para impedir que la
 tasa de desarrollo de la region continue
 decayendo en comparaci6n con periodos
 anteriores". Este estudio de Shoup no es
 sino un complemento al trabajo del mis

 mo autor, resenado en la revista, con el
 titulo de The fiscal system of Venezuela.
 A Report.

 A semejanza de aquel, este trabajo se
 Uevo a cabo a petici6n del gobernador del
 Distrito Federal de Venezuela y su meto
 dologia y estructura es muy parecida. En
 efecto, el estudio se inicia con el analisis
 de la geografia y economia del Distrito
 Federal; continua con el estudio del pro
 blema de las recaudaciones y observa cada
 uno de los impuestos mas importantes;
 se ocupa de la coordinaci6n fiscal del
 Distrito Federal y del Estado de Miranda
 y concluye senalando los posibles nuevos
 impuestos que podrian crearse a trav6s
 de un programa de recaudaciones para el
 Distrito Federal.

 Para el autor, el problema del Distrito
 Federal puede dividirse en dos: el pro
 blema del corto plazo (el gasto del Dis
 trito Federal es el doble de las recauda
 ciones y el d6ficit debe cubrirse por el Go
 bierno dela naci6n), aunque esta medida
 no puede continuar por largo tiempo, y
 el problema a largo plazo (el Distrito Fe
 deral, principalmente Caracas, continuara
 creciendo tanto en su poblacion como en
 la actividad economica y en un plazo de
 5 6 10 anos el volumen de servicios mu
 nicipales necesarios habra alcanzado un
 nivel que sera imposible sostener con los
 recursos actuates). Todos estan de acuer
 do en la necesidad de ampliar las calles,
 limpiarlas, mejorar el sistema de educa
 ci6n, etc. El problema, pues, es el del
 financiamiento, ya que aun con mayores
 niveles de eficiencia el problema no po
 dria resolverse. El sistema fiscal existen
 te, de continuarse administrando en la

 misma forma como hasta ahora, no po
 dra obtener mayores recaudaciones hasta
 el grado de contrarrestar el incremento de
 costos. Para Shoup el panorama futuro
 sera el siguiente: "dentro de unos cuan
 tos anos, la demanda de mas servicios mu
 nicipales sera tan intensa, y la capacidad
 economica de los residentes y de las em
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 al ano, "la URSS nos alcanzara en el ter
 mino de tres d6cadas"; bajo el supuesto
 de tasa de crecimiento anual de 3 % en
 los Estados Unidos y 8 % en la Union
 Sovietica, solo seran necesarios 19 anos,
 afirma el autor.

 /) El producto nacional bruto de la
 URSS ha crecido con mucha mayor rapi
 dez que el de los Estados Unidos; en esta
 forma puede proyectarse una tasa de cre
 cimiento anual de 5 % al ano para la
 URSS frente a otra de 2 a 3 % para
 los Estados Unidos.

 k) Campbell termina afirmando que
 despues de la descripci6n de la economia
 sovietica y las implicaciones de la poli
 tica economica de los Estados Unidos

 para hacer frente a esa realidad, la con
 clusion final debe abandonarse a los lec
 tores. En su concepto, no hay mucho
 que los Estados Unidos puedan hacer para
 afectar la tasa de crecimiento de la URSS;
 su rapida expansi6n se origina en factores
 internos de su propio sistema. En su con
 cepto, si puede hacerse mucho dentro de
 los Estados Unidos para afectar favorable

 mente el crecimiento de su propia econo
 mia; pero el analisis de la politica Uevaria
 demasiado lejos. Y concluye afirmando
 que el reconocimiento de la seriedad en
 la rivalidad del sistema econ6mico sovieti
 co debiera fortalecer a los Estados Unidos
 para tomar las medidas mas adecuadas.

 O. S. M.

 Carl S. Shoup. The fiscal system of the federal District of Venezuela. A report.
 Caracas, Nueva York. 1960, 162 pp.
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 presas sera tan grande que, ya sea en una
 forma u otra, tendran que votarse medi
 das para obtener recaudaciones adieiona
 les". Para el autor, su trabajo tiene el
 prop6sito de ayudar en el proceso de pen
 samiento y discusion que debe preceder
 a la action. Nuevamente ?aunque solo
 se trate de un esquema preliminar? no
 podemos sino envidiar que exista en Ve
 nezuela un estudio de este tipo.

 El analisis de los ingresos y gastos en
 el periodo 1948-1957 muestra un dericit
 creciente en el Distrito Federal. Salvo
 en el ano de 1949 en que se obtuvo un
 superdvit, en el resto del periodo las ci
 fras estadisticas muestran saldos negati
 vos: de 10 millones de bolivares en 1948
 a 20 en 1955, 21.5 en 1956 y 41.7 en
 1958.

 Como es obvio los deficit s61o pueden
 cubrirse gravando en mayor medida a los
 residentes del Distrito Federal. Despues
 de estudiar cada uno de los impuestos
 y de senalar las recomendaciones perti
 nentes, Shoup concluye su trabajo con
 un capitulo que llama "Posibles nuevos
 impuestos". Se refiere a tres impuestos
 principal es: impuesto sobre la gasolina,
 impuesto sobre la renta, e impuesto ge
 neral a las ventas.

 Por lo que se refiere al primero, Shoup
 concluye que no existe probablemente
 otro impuesto mejor para incrementar
 las recaudaciones del Distrito Federal y
 de los estados de Sucre y Miranda. Exis
 te amplia justificaci6n para gravar el con
 sumo de la gasolina y diesel en virtud de
 que los consumidores son los directamen
 te responsables de que se tenga que in
 currir en fuertes desembolsos en la forma
 de calles, mejoramiento de carreteras,

 mantenimiento de las existentes y del con
 trol del transito. Actualmente, el unico
 impuesto sobre la gasolina es de Bis. 0.01
 por litro en la gasolina estandar y de 0.02
 en la gasolina de alto octanaje. Semejan
 tes impuestos representan alrededor del
 7 % y 9.5 % respectivamente del precio
 al menudeo de la gasolina. Rinden alre
 dedor de Bis. 23 millones al ano. Un im
 puesto de 4 centimos sobre el consumo

 de gasolina de bajo octanaje y de 8 c6n
 timos en el consumo de gasolina de alto
 octanaje produciria cerca de 30 millones
 al ano, en 1960. (Debe recordarse que
 en el Distrito Federal habita alrededor
 del 20 % de la poblaci6n que tiene Ve
 nezuela. )

 El autor no olvida un cuadro de exen
 ciones para los autobuses con el prop6
 sito de no encarecer el transports popu
 lar. El impuesto podra recaudarse por los
 vendedores al menudeo en las estaciones
 de servicio o posiblemente de los distri
 buidores.

 Por lo que se refiere al impuesto sobre
 la renta, el autor senala que el Gobierno
 de Venezuela estaba obteniendo alrede
 dor de 1 300 millones al ano bajo las ta
 sas impositivas imperantes antes de su
 aumento en 1958. De esa cantidad, 370
 millones provenian del sector "no petro
 lero" y 900 millones de las companias
 petroleras. Bajo las nuevas tasas, quiza se
 estin obteniendo alrededor de 500 millo
 nes mas del sector no petrolero.

 Es probable ?opina Shoup? que
 pronto el Distrito Federal desee tener su
 propio impuesto sobre la renta, adminis
 trado por sus propios empleados. Actual

 mente, la administraci6n impositiva no
 esta en posibilidades de manejar con exi
 to este tipo de impuesto y la fecha en que
 pueda administrate esta lejana. Por ello,
 no estudia esta alternativa.

 Por lo que se refiere al impuesto de
 "patente", el Distrito Federal lo aplica
 sobre la industria y el comercio. Este tipo
 de impuesto ocasionaria graves dificul
 tades si se intenta aumentarlo. Su costo
 de administration es ya sumamente eleva
 do en relation con las recaudaciones. Las
 empresas podrian escapar a 61 transfor
 mando sus empresas en ramales y locali
 zando 6stas fuera de los limites del Dis
 trito Federal.

 Para Shoup, el deficit creciente del
 Distrito Federal s61o sera superado a tra
 ves de un programa fiscal. La responsa
 bilidad de la planeacion fiscal tendra que
 centralizarse en una sola oficina, quiza
 en una nueva unidad administrativa. Pro
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 bablemente, concluye Shoup, el mecanis
 mo existente puede operar durante uno o
 dos semestres mas; pero para un plazo

 mas largo sera necesario crear una nueva
 unidad.

 O. S. M.

 Richard H. Hancok. The Role of the Bracero in the Economic and Cultural Dyna
 mics of Mexico. A Case Study of Chihuahua. Hispanic American Studies. Stan
 ford University. 1959, 146 pp.

 Este trabajo de Hancock fue presentado
 como tesis en la Universidad de Stanford,
 California, para obtener el grado de Doc
 tor en Ciencias Econ6micas. Las afirma
 ciones del autor y la seriedad del estudio
 lo hacen merecedor de una resena.
 Hancock indica que "uno de los fen6

 menos mis notables del mundo lo es el
 impresionante desarrollo econ6mico ex
 perimentado por Mexico en los ultimos
 veinte anos. No obstante, continua, Me
 xico tiene dos caras: una es la iluminada
 por las estadisticas y otra la oscurecida por
 un Gobierno que controla la prensa, un
 congreso que forma un coro adulatorio
 y una comunidad de empresas que ha en
 contrado una silenciosa acogida... El
 desarrollo econ6mico de Mexico, en con
 secuencia, tiene algunas anomalias; una
 de ellas es el exodo anual de trabajado
 res, que representa anualmente a partir
 de 1959, entre el 5 y el 15 % de la po
 blacion econ6micamente activa..,

 "Para los politicos de Mexico el exodo
 representa una hemorragia de la mejor
 sangre de la naci6n; para la mayoria de
 los norteamericanos es una explotaci6n
 en gran escala de la miseria humana, de
 parte de los granjeros norteamericanos."

 De acueido con el autor, los economis
 tas mexicanos tienen la tendencia a res
 tar importancia a la emigraci6n, negando
 por lo general la contribuci6n importante
 de estos recursos a la economia mexicana.

 Los calculos oficiales subestiman el im
 portante papel que desempefian los recur
 sos obtenidos por los braceros en relaci6n
 con la balanza de pagos. En forma con
 servadora, Hancock estima que los recur
 sos con los que han contribuido los bra- <
 ceros montan Dls. 120 millones en 1956
 y 1957 en comparaci6n con ingresos de <
 348 millones provenientes del turismo; <

 173 del algod6n; 108 del cate, 52 del plo
 mo; 38 del cobre y la misma cantidad
 del zinc. Estas cifras ?continua? indi
 can por que* con frecuencia al referirse a
 los braceros se comenta que representan la
 tercera fuente de importancia de divisas
 extranjeras.

 Ademas, un factor de suma importan
 cia de los recursos enviados por los bra
 ceros es que el dinero que remiten se
 canaliza a los sectores econ6micos mis
 necesitados; estos d61ares no se gastan en
 lujos, como es el caso frecuente de una
 parte considerable de las divisas extran
 jeras obtenidas de casi todas las otras
 fuentes. Los ingresos de los braceros ge
 neran un mercado para los bienes de con
 sumo, ya que representan un incremento
 neto en el poder de compra de los con
 sumidores. Una gran parte de las divisas
 extranjeras obtenidas de otras fuentes se
 canalizan a sectores de dudosa importan
 cia para la economia. Los envios de los
 braceros han desempenado tambten un
 papel principal en vista de que Mexico
 tuvo un saldo desfavorable en su balanza
 comercial en 1957 (Dls. 38 millones).
 Casi desde la terminaci6n de la guerra,
 los ingresos de los braceros ocupan el

 xgundo lugar como fuente de divisas,
 despu6s del turismo.

 La tesis del autor tiene el prop6sito de
 estudiar las causas y efectos que el 6codo
 de braceros tiene para Mexico. No obs
 tante, a pesar de que el estudio incluye
 conclusiones de tipo general, es de la
 cnentar que haya tenido que limitarse al
 Estado de Chihuahua. Los capitulos II

 III del trabajo se ocupan de la migra
 ^i6n nacional; en el segundo se limita el
 tabajo al Estado de Chihuahua y el III
 lescribe las causas y efectos de la migra
 u6n. El impacto de la migration para
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 los Estados Unidos s61o se toca breve
 mente en el capitulo final.

 Las cifras estadisticas son impresionan
 tes. La primera emigration de mexicanos
 hacia los Estados Unidos ocurrio de 1917
 a 1923, cuando fueron admitidos 73 mil
 trabajadores. Durante la segunda dicada
 del siglo se estima que esa cifra se elev6
 a un mill6n; disminuy6 a 500 mil en la
 tercera, y se estima que a partir de 1942
 (hasta 1957), el total de trabajadores ad

 mitidos y de "espaldas mojadas" llego a la
 cifra de 7.2 millones (2.6 contratados y
 4.6 millones de "espaldas mojadas").

 Pero estas cifras alarmantes (tienen
 como fuente la House Committee on
 Agriculture) estan limitadas, de acuerdo
 con el autor, no mediante una politica
 mexicana migratoria: "el volumen de mi
 gration ?afirma? ha estado gobernado
 por la capacidad de los Estados Unidos
 para absorber mano de obra, mas bien que
 por una limitaci6n de la oferta de brace
 ros (p. 21). Para Hancock, los factores de
 atracci6n de braceros son principalmente
 los altos salarios. Aunque la diferencia de
 salaries entre los Estados Unidos y Me
 xico es grande, no podria establecerse la
 relation exacta: se dispone de estadisticas
 para los Estados Unidos, en tanto que
 s61o se dispone de informaci6n general
 sobre los salarios mexicanos (niveles mi
 nimos establecidos cada dos anos).

 Parece extrano ?continua el autor?
 que tantos mexicanos deseen abandonar
 su pais, cuando ha experimentado un des
 arrollo econ6mico espectacular en los anos
 recientes. Sturmthal ha intentado expli
 car esta emigraci6n afirmando que el Go
 bierno mexicano ha puesto especial enfa
 sis en la formaci6n de capital, a travel
 de politicas inflacionarias que fortalecen
 la tasa de utilidades, en tanto que decli
 na la participaci6n de los salarios en el
 ingreso nacional. Los salarios reales se

 han mantenido constantes o aun mues
 tran una tendencia a la disminucion en
 muchas industrias y en casi toda la agri
 culture. De 1939 a 1950 los salarios de
 clinaron como sigue, se afirma: salarios
 reales agricolas, 46 %; salarios urbanos,
 39 %; salarios de 35 industrias principa
 les, 27%; salarios de los burocratas,
 35%.

 Para Hancock, el hecho de que la po
 blaci6n agricola de Mexico se este incre
 mentando indica que los sectores no agri
 colas de la economia no estan absorbiendo
 trabajadores con suficiente rapidez para
 aminorar la presi6n sobre la tierra y el
 6codo de braceros, independientemente
 de su contribuci6n a la balanza de pa
 gos, es un escape de seguridad para el
 descontento politico.

 Se estima que en 1957, 2.3 millones
 de personas tuvieron ingresos de parte de
 los 436 290 braceros que trabajaron en los
 Estados Unidos, y puede afirmarse que
 de 1956 a 1958, el 4 % de la poblaci6n
 economicamente activa del pais ?7 %
 de la poblaci6n econ6micamente activa
 en la agriculture? encontr6 ocupaci6n en
 los Estados Unidos, en tanto que mis del
 10 % de la poblaci6n rural y urbana de
 pendio directamente en grados diversos
 de los ingresos provenientes de los bra
 ceros.

 El estudio termina, como se indico an
 tes, con una evaluation del "programa de
 los braceros" y de su impacto sobre la
 economia de los Estados Unidos. Des
 pu6s de una critica al programa en su
 conjunto, el autor asevera que es necesa
 rio "elaborar un programa respetable y
 hacer que las condiciones de vida del bra
 cero sean todo lo decentes y confortables
 que se pueda, en concordancia con la
 forma de vida que deseamos que todos
 disfruten".

 O. S. M.
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 Ifigenia M. de Navarrete. La distribution del ingreso y el desarroUo economico de
 Mexico, ed. Universidad Nacional Aut6noma de Mexico, Instituto de Investiga
 ciones Econ6micas, Escuela Nacional de Economia, Mexico, D. F. Afio 1960,
 103 pp.

 En la bibliografia economica de Am6ri
 ca Latina son muy necesarios trabajos de
 investigaci6n como 6ste de la economista

 mexicana, senora Ifigenia M. de Nava
 rrete. El conocimiento de la realidad
 econ6mica de nuestros paises sera per
 feccionado cuando se multipliquen entre
 nosotros, libros y monografias que anali
 cen con profundidad el comportamiento
 de nuestros sistemas economicos. No se
 nos escapa el ciimulo de dificultades con
 que tropiezan nuestros economistas cuan
 do se deciden a llevar a cabo investiga
 ciones en el campo concreto de nuestras
 economias. Y la principal de las dificul
 tades es la deficiencia de los datos esta
 disticos de que se dispone.

 Vayamos ahora al contenido del libro
 "La distribution del ingreso y el des
 arrollo economico de Mexico" de Ifige
 nia M. de Navarrete. Esta dividido en
 dos partes: la primera, presenta las con
 siderations te6ricas del problema de las
 relaciones entre el desarrollo econ6mico
 y la distribution del ingreso y la segunda,
 estudia la distribution del ingreso en Me
 xico. Las relaciones entre la distribuci6n
 del ingreso y el desarrollo econ6mico
 constituye un tema relativamente nuevo
 en teoria econ6mica. Destaquemos que
 lo nuevo es el estudio de la relation en
 tre la distribution del ingreso nacional
 y el desarrollo econ6mico, puesto que
 ambos temas han venido siendo estudia
 dos separadamente desde los tiempos de
 la Escuela Clasica. En efecto, baste re
 cordar el nombre de John Stuart Mill en
 relation a la distribuci6n y al progreso
 economico y el "estado estacionario".

 A veces suele plantearse la cuesti6n de
 si existe una teoria del desarrollo econ6

 mico que sea realmente autonoma de
 otras teorias econ6micas y principalmen
 te, de la teoria de la formaci6n del ca
 pital. Entiendo que se trata de un mal
 planteamiento desde que en economia,

 en virtud de la indole del sistema econ6
 mico, hay teorias que comprenden a
 otras. Por ejemplo, la teoria de la distri
 bution comprende logicamente, entre
 otras, a la teoria de los salarios y de los
 beneficios. De igual manera, la teoria del
 desarrollo econ6mico abarca a la teoria
 de la formation del capital pero es algo
 mas que ?sta. Mas aun, la teoria del des
 arrollo economico no es solamente un co
 mun denominador de teorias parciales que
 estudian diversos aspectos del progreso
 economico. En nuestra opini6n, hay pro
 blemas que son propios de una teoria
 del desarrollo econ6mico en cuanto tal.
 Todo lo que venimos exponiendo tiene
 por objeto senalar que la relaci6n entre la
 distribuci6n del ingreso y el desarrollo
 economico ?tema central del trabajo de
 la senora de Navarrete? es acaso el ejem
 plo mas apropiado de un problema tipico
 de la teoria del desarrollo economico.

 Las dos tesis centrales que se sostienen
 en este trabajo que nos ocupa son: I) que
 la desigualdad en la distribution es in
 evitable en una economia dinamica y
 2) que una marcada desigualdad no favo
 rece al desarrollo economico. Para de

 mostrar la primera tesis, la autora parte
 de un modelo de una economia estacio
 naria y demuestra que si la propensi6n
 al consumo de la comunidad no opera
 de la misma manera en todos los secto
 res, surgiran grupos que incrementen sus
 ahorros y formaran capitales, que a la
 postre incrementaran los ingresos de sus
 titulares. En suma: la economia dina

 mica no admite racionalmente la perma
 nencia de un esquema de la distribuci6n
 igualitaria. Ahora bien, esta primera te
 sis no debe conducir a conclusiones err6
 neas. En efecto, podria pensarse que si
 la desigualdad es inevitable en una eco
 nomia dinamica y una economia en ex
 pansion es dinamica por definici6n, serfa
 logico concluir que la desigualdad es algo
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 propio de una economia en expansion.
 Mas peligroso seria aun deducir que
 mientras mayor sea la desigualdad de la
 distribuci6n de los ingresos, la economia
 se vuelve mas dinamica y con mayor ten
 dencia a la expansi6n. El trabajo de la
 profesora Navarrete tiene por objeto
 aportar las conclusiones correctas sobre
 estas cuestiones. En este trabajo se pone
 de manifiesto que la situation de Mexico
 es un ejemplo de que durante la existen
 cia de una cruda economia dicotomica
 (un sector reducido de altos ingresos que
 dirige las inversiones y con alta propen
 si6n a importar y un sector mayoritario
 de reducidos ingresos casi al margen de
 la economia monetaria), acus6 un ritmo
 de lentisimo crecimiento economico.

 Veamos c6mo explica la autora su tesis
 de que una marcada desigualdad no favo
 rece al desarrollo economico. En primer
 termino, nos recuerda que ha sido un
 lugar comiin de que la desigualdad con
 tribuye al progreso economico porque
 contrae el consumo global y posibilita
 el incremento de los ahorros. Sin em
 bargo, este modo de pensar se ha debili
 tado y el libro se apoya en varias razones
 aportadas por la nueva teoria econo
 mica. Primero, nos recuerda que no es
 deseable en todas las circunstancias un
 alto volumen de ahorros. Explica esta
 proposition conforme al analisis keyne
 siano segiin el cual el volumen de ahorros
 depende del nivel de los ingresos y no al
 rev6s. Sin embargo, es forzoso reconocer
 que para el caso de nuestros paises latino
 americanos, esta proposici6n keynesiana
 tiene muy poca vigencia. Es verdad que
 en todas las circunstancias no es desea
 ble un alto volumen de ahorros y en
 Economia se explican estas situaciones a
 travel de las famosas discusiones en torno

 a la llamada "paradoja de la austeridad".
 Tenemos la convicci6n de la necesidad
 de ahondar sobre el papel del ahorro y
 la austeridad en el proceso del desarrollo
 econ6mico de las economias latinoameri
 canas. Si como hip6tesis de trabajo asi
 milamos nuestras economias a las de las
 colonias americanas de la 6poca de Ben

 jamin Flanklin, "la austeridad publica
 y un menor consumo significarian una
 mayor inversi6n" (Cf. Samuelson, Paul,
 Economics, An Introductory Analysis,
 McGraw-Hill, Third Edition, 1955,
 p. 237). Sin embargo, hasta donde esta
 hipotesis se ajusta a la realidad nuestra
 es un interrogante serio.

 Una segunda razon que apuntala la
 tesis sostenida por la profesora Navarrete
 es que una desigual distribution en el
 ingreso no provoca necesariamente un
 alto volumen de ahorros e incluso nos
 recuerda que algunos autores como Rag
 nar Nurkse sostienen que una mayor
 desigualdad en la distribution del ingreso
 puede disminuir el coeficiente de los
 ahorros. Se hace presente tambien una
 circunstancia importante que condiciona
 al ahorro personal como fuente de fi
 nanciamiento de capital, cual es el grado
 de vigencia del llamado "efecto de demos
 tracion". Por ultimo, se destaca la opi
 nion del profesor Kuznets, segun la cual
 a lo largo del proceso hist6rico se obser
 van combinaciones diferentes entre el
 ahorro, la inversion y el desarrollo eco
 nomico. Los ejemplos aportados por Kuz
 nets son: el caso del Japon, de altos coe
 ficientes de ahorro y capital con alta tasa
 de desarrollo economico; el caso de Sue
 cia, de mediana proporci6n de inversi6n
 con alta tasa de desarrollo y en alguna
 medida, el de los Estados Unidos; y el
 caso de la Gran Bretana de 1870 a 1914,
 de altos coeficientes de ahorro e inversion
 con moderadas tasas de desarrollo eco
 nomico. Nuestra autora afirma que la
 explication se encuentra en que la rela
 tion producto-capital no es de ninguna
 manera una constante.

 Vale la pena hacer observar otra im
 portante conclusi6n de la autora. Se
 trata de la que afirma que la desigualdad
 en el ingreso, por la estructura de la
 demanda que la acompana, estimula las
 inversiones poco capitalizadas y origina
 un bajo rendimiento del capital por
 hombre empleado y, en consecuencia,
 tambien resulta desfavorable para un in
 cremento de la tasa de crecimiento eco
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 nomico. Seguidamente, se presentan otras
 proposiciones mas que contribuyen a
 consolidar la posicion de que una mayor
 distribution del ingreso opera positiva
 mente en orden al desarrollo economico.
 Ahora bien, aceptado que una mayor dis
 tribucion facilita el desarrollo, surge el
 problema de una distribuci6n equitativa
 compatible con una elevada tasa de des
 arrollo. En la exposition de este asun
 to, la autora acusa con toda claridad su
 posicion respecto a la recta politica eco
 nomica de los paises insufieientemente
 desarrollados. En este sentido, se con
 cluye que "la unica solution racional para
 proporcionar una equitativa distribuci6n
 del ingreso y para corregir las deforma
 ciones del desarrollo economico sin dis
 minuir su tasa de crecimiento, radica en
 que el Estado dirija ?con eficiencia y
 honestidad? una mayor proporci6n de
 los recursos nacionales hacia la satis
 faction de necesidades colectivas de inver

 sion y consumo que aumenten la pro
 ductividad del trabajo". La conclusion
 central de este trabajo refuta totalmente
 esa vulgar corriente de opini6n ?que en
 la Argentina ha cobrado verdadera viru
 lencia y opera como "grupo de presi6n"?
 segun la cual en nuestros paises seria
 posible la reproduction de otro "milagro
 aleman", a condition que en nuestro
 medio se acentuen las condiciones de la
 economia de mercado, el sistema de libre
 empresa, la libertad de contrataci6n sobre
 bases individualistas y la limitaci6n del
 poder de los sindicatos. Es evidente que
 esta posicion desconoce totalmente, o
 simula desconocer, el problema especi
 fico del desarrollo economico de las
 actuales areas insufieientemente desarro
 lladas y en particular, las actuales cir
 cunstancias histOrico-institucionales que
 condicionan la economia de los paises
 latinoamericanos. Tambiin olvidan algo
 muy importante respecto al llamado "mi
 lagro aleman": a) la experiencia industrial
 de Alemania y h) las circunstancias poli
 ticas internacionales y socio-instituciona
 nales que operaban en ese pais apenas
 terminada la segunda Guerra Mundial.

 La segunda parte del trabajo se ocupa
 concretamente de un analisis exhaustivo
 de la distribucion del ingreso en Mexico.
 El primer aspecto que se toma es la dis
 tribucion del producto interno por origen
 industrial en el periodo 1940-1957. Se
 destaca en este periodo que la industria
 nacionalizada del petroleo y la energia
 electrica acusaron una marcada expan
 sion como resultado del apoyo oficial.
 En otro cuadro estadistico se presenta
 la distribucion de la fuerza laboral por
 actividades en los anos 1930, 1940, 1950
 y 1957. En la evolution de la ocupaci6n
 de la mano de obra en M6xico se cum
 plen las mismas tendencias que se han
 acusado en el desarrollo econ6mico de
 otros paises: a) disminucion de la ocupa
 cion en la agricultura conforme se incre
 ments el nivel de ingresos; b) aumento
 de la ocupacion en la industrial y c) au
 mento de la ocupaci6n en los servicios a
 medida que se incrementa el producto
 per capita. Relacionado con las tenden
 cias anteriores se destacan tambien la
 evolution del producto por trabajador
 ocupado en las diferentes ramas indus
 triales. Esto ultimo se obtiene mediante
 la division del porciento del valor de la
 producci6n y el porciento de la ocupa
 cion de cada rama de actividad. Aqui
 se destaca como el hecho mas relevante,
 la baja productividad que prevalece en la
 agricultura y el descenso de la productivi
 dad en los sectores de los servicios pri
 vados y del Gobierno. En suma: de los
 cuadros estadisticos la autora infiere que
 en Mexico hay una tendencia a reducirse
 la disparidad entre el producto medio
 de los diferentes sectores a medida que
 aumenta el nivel de ingresos. En otros
 terminos, lo anterior significa que el pro
 ducto medio en el sector agricola tiende
 a aumentar, mientras hay una tenden
 cia a disminuir en el sector de los ser
 vicios.

 De mucho interns es el capitulo dedi
 cado a la distribuci6n del ingreso entre
 los factores de la producci6n. Se trata
 de la distribuci6n funcional del ingreso
 nacional, estudio que en nuestros paises
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 cfrece siempre serias dificultades de or
 den estadistico. Sin embargo, en este
 trabajo que nos ocupa se ha llegado a
 algunas conclusions, entre las cuales po
 demos destacar las siguientes: en 1940,
 los empresarios comandaban el 60 % del
 ingreso nacional y los asalariados, el
 40 %; diez anos despu6s, en 1950, los
 empresarios lograron alcanzar el 66 %
 del ingreso, mientras los asalariados dis
 minuyeron al 34 %. Sin embargo, se
 opero tambi6n una elevaci6n en el nivel
 de vida. En realidad, el desarrollo eco
 nomico de la d6cada de los anos 40 en

 Mexico causo una mayor disparidad entre
 el ingreso medio del empresario y el del
 asalariado y esta tendencia cobr6 especial
 enfasis en el sector agricola. El capitulo
 siguiente estudia la distribucion del in
 greso personal. A nuestro juicio, se trata
 del capitulo mas meritorio de la Segunda
 Parte, por cuanto su elaboraci6n ha sig
 nificado un serio esfuerzo metodol6gico
 digno de ser destacado. A causa de una
 falta absoluta de datos sobre la distribu
 ci6n del ingreso personal en M6xico, no
 era posible presentar ningun andlisis del
 fen6meno de la distribuci6n del ingreso
 personal. Para suplir esta deficiencia, que
 no podia ser salvada ni por estadisticas
 impositivas ni por tabulaciones del siste

 ma de seguridad social, en octubre de
 1956 se hizo una encuesta por muestreo

 matematico de los ingresos y egresos de
 la poblaci6n y que abarc6 a todo el pais.

 Los resultados obtenidos de la investiga
 tion son los siguientes: a) que en el lapso
 de 7 anos, de 1950 a 1957, hubo un in
 cremento real del 23 % en el ingreso
 familiar para todo el pais; b) que el
 20 % de la poblaci6n de mds bajos in
 gresos soporto un deterioro tanto rela
 tivo como absoluto en sus ingresos per
 sonales. Termina el libro con un capitulo
 de resumen y conclusiones.

 La conclusi6n central es que existe una
 relaci6n de dependencia entre la distri
 buci6n del ingreso y el desarrollo eco
 n6mico, debido principalmente a que la
 distribuci6n del ingreso determina el vo
 lumen y composici6n de la demanda y
 a traves de 6sta, el volumen y selecci6n
 de las inversiones. Ademas, la distribu
 tion del ingreso influye en la composici6n
 de la oferta de trabajo por cuanto per
 mite una mayor eficiencia en la fuerza
 laboral. Queda reducido a piano muy se
 cundario, el papel de la distribuci6n del
 ingreso en la formaci6n del ahorro nacio
 nal en raz6n de que el ahorro personal
 ha perdido relevancia como fuente de las
 inversiones. No es posible resumir en
 una recensi6n bibliografica, todas las con
 clusiones de la investigation. Solamente
 nos limitaremos a invitar a nuestros lec
 tores interesados en el problema del des
 arrollo econ6mico de America Latina a
 estudiar detenidamente este trabajo de
 singulares m6ritos.

 Raul Arturo Rfos
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